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Il Sole 24 Ore

Passaggio generazionale
¢ wealth planning,
operatori a confronto

[1convegno

Allianz e Gruppo 24 Ore,
strumenti in comune
per elaborare soluzioni

Wealth planning e passaggio genera-
zionaleal centrodel confronto fra pro-
fessionistieoperatori. Presso lafonda-
zione GiangiacomoFeltrinellisie tenu-
to,infatti, lunedil'evento«Wealthplan-
ning: creare valore per i patrimoni»,
organizzatoda Allianz BankFinancial
Advisorseil Gruppo24 ORE, cuihanno
partecipatooltre 200 operatori.
L’incontrosegnala una naturale
collaborazione fraduerealtache so-
noaccomunate dallacondivisione di
valorie da una culturaaziendale di
eccellenza. «In un contesto come
guello attuale di forte incertezza —
ha precisatol’ad del Gruppo 24 ORE,
Mirja Cartia d’Asero - e fondamen-
tale, per lacreazione direlazionidu-
rature nel tempo, avere la forza di
creare valore basandosi sullaaffida-
bilita e sullivello di professionalita
delle iniziative proposte, una mis-
sion che accomuna i due Gruppi e
cheli haresi dei punti diriferimento
nei rispettivi mercati». «Una mis-
sion - ha sottolineato Paola Pietra-
fesa, ad di Allianz Bank - che nasce
dallaconcezione olistica del nostro
modello di business, che vedeino-
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dio Legale, per fornire ai nostri pro-
fessionisti e allanostra clientela ser-
vizi di elevata qualita».

L’evento é stato I'occasione per
presentare il Moduloz4 Wealth
Planning: «Un esempio del nostro
approcciosul frontedei servizi pro-
fessionaliche e finalizzatoalla crea-
zione di sistemi fortemente integrati
—haspiegatoil dgservizi professio-
nali Gruppo 24 ORE, Eraldo Minella
- con un collegamento diretto fra il
quotidiano, le nostre redazioni pro-
fessionali, le competenze degli
espertie,apartiredainizio2023,an-
chela formazione, sullaquale siamo
rientrati conun’offerta straordina-
riamentericca eavanzata».

Irelatori hanno approfonditoal-
cuni aspetti del passaggio genera-
zionale. 11 filo conduttore é stato il
mantenimento unitario del patri-
monio e i risvolti civilistici e fiscali
delle soluzioni. Sie parlato deivin-
colidellasuccessione edicomeevi-
tareil frazionamentodel patrimonio
con Angelo Chianale, dei “nuovi”
trustcon Andrea Vasapolli, della so-
cietasemplice con Federico Restano
e delle holding e societa “cassaforte”
con Marco Piazza.
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https://www.quotidiano.ilsole24ore.com/sfoglio/aviator.php?newspaper=S24&issue=20221123&edition=SOLE&startpage=1&displaypages=2
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ognigiorno alleesigenze della clien-
teladialto profilononsolo nell’'am-
bito degli investimenti, ma anche
dellacuraedellaprotezionedeiloro
patrimoni e del passaggio genera-
zionale. Siamo molto felici della col-
laborazione nata aquesto proposito
conil Gruppo 24 OREeloStudioVa-
sapolli & Associatie Weigmann Stu-
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Liniziativa
Unanuovaformulache
garantisceun aggiornamento
continuo su tutte le novita.
Per approfondire: https://
modulo24wealthplanning.ilso
le24o0re.com/
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